GIDA TUKETIM TRENDLERI

1 |Ders Adi: GIDA TUKETIM TRENDLERI

2 |Ders Kodu: TEK4737-S

3 |Ders Turt: Secmel

4 |Ders Seviyesi Lisans

5 |Dersin Verildigi Yil: 4

6 |Dersin Verildigi Yariyil 7

7 |Dersin AKTS Kredisi: 3.00

8 |Teorik Ders Saati (saat/Hafta) 2.00

9 [|Uygulama Ders Saati(saat/Hafta) 0.00

10 |Laboratuvar Ders Saati (saat/hafta) :[0

11 [Dersin Onkosulu: Yok

12 |Dersin Dili: Tirkce

13 |Dersin Verilis Sekli: Yiiz ylze

14 |[Dersin Koordinatori: Dog¢.Dr. SULE TURHAN

15 Dersi Veren Diger Ogretim

Elemanlari:
Yrd. Dog. Dr. Sule Turhan
) Uludag Universitesi, Ziraat Fakultesi, Tarim Ekonomisi Bolima,

16 [Koordinator lletisim Bilgileri: Goriikle Bursa
Tel:2242941594
e-mail: sbudak@uludag.edu.tr

17 |Dersin WEB adresi:
Tulketicinin satin almada karar verme surecini ele alan tiketici
davranislari konusu pazarlama alaninda olduk¢a 6nemlidir. Gida
tuketim perspektifinin Uriin gruplarina gére degerlendiriimesi, gida

18 [Dersin Amaci: tiketim farkliliklarinin belirlenmesi ve bolgesel tlkesel farklihklarin
incelenmesi bu dersin amacini olusturmaktadir. Tuketim
duzeyindeki toplumda yonelmeler ve gesitlilik durumlarinin dinamik
olarak incelenmesi hedefler arasinda yer almaktadir.

19 |Dersin Mesleki Geligsime Katkisi:

20 [Dersin Ogrenme Kazanimlari:

Cagdas pazarlama uygulamalari agisindan tiiketici
1 ihtiyaclarinin 6nemini kavrama

Tlketici kararlarini etkileyen bireysel ve sosyo-kdlturel
2 faktorler ile ilgili bilgi saglama

Satin alma 6ncesi, sirasi ve sonrasindaki tuketici
3 davraniglarini degerlendirme becerisi kazanma

Tuketici davranisi disiplininin pazarlama stratejileri ile
iliskisinin kurulmasi ve genel tiketici davranisi modelinin
4 ayrintilari ile agiklanmasi

5 Gida tuketimindeki farkhliklarin 6grenilmesi

Global ekonomik krizlerin tiiketici davranislarina etkisinin
ogrenilmesi




7 Yeni Uretilen mallara kargi olan talep trendlerinin
ogrenilmesi
8 Global pazardaki degisikliklerin tiiketici davranislarina
nasil yansidiginin égrenilmesi
9
10
21 |Dersin igerigi:
Hafta |DERS iQERiKLERi
Teorik Uygulama
Makro ve mikro pazarlama agisindan tiketici
pazarlari ve tiketici davraniglari
1
2 |Kiresel tiiketici pazarlari
3 Tlketici davraniglarina disiplinlerarasi
yaklagim
Tuketici davranislari modeli ve Gida
sanayiindeki durum
4
5 Ogrenme, motivasyon ve pazarlama
uygulamalari
6 Gida sanayiinde algilama, tutumlar ve
pazarlama uygulamalari
7 |Arasina
8 Kisilik yapisi ve pazarlama uygulamalari
Degerler ve pazarlama uygulamalari
9
10 [|Yasam bigimi ve pazarlama uygulamalari
Gruplar, referans gruplar, aile ve pazarlama
11 (|uygulamalari
Kisisel etkiler, sosyal sinif, kiltir ve
12 |pazarlama uygulamalari
13 |Tiketici karar verme sireci
14 |Gida sanayiinde satin alma 6ncesi, sirasi ve
sonrasindaki tliketici davraniglari
22 Babaogulu M., A. Sener, 2010, Tuketici yazilari, Hacettepe
Universitesi Tuketici Pazar Arastirma Dayanisma Test ve
Egitim Merkezi, Ankara.
Yavuz, O., 1996, Tiketici Davranisi ve Pazarlama
: . Stratejisi, Agikogretim Fakultesi Yayinlari, Eskisehir.
DEr K'tab_" REErEEEr vy Bl Mucuk I., 1990, Pazarlama ilkeleri, Ders Yayinlari, No:39,
Kaynaklar: ;
Istanbul
Kotler, P., 1980, Marketing Management: Analysis,
Planning and Control, Prentice Hall, Inc; Englewood Cilt:
N.j.,. Baski
23 |Degerlendirme
YARIYIL i(}i CALISMALARI SAYISI |[KATKI YUZDESI
Ara Sinav 1 40.00
Kisa Sinav 0 0.00




Odev 0.00
Yil Sonu Sinavi 60.00
Toplam 2 100.00
Yil ici calismalarinin Basariya Orani 40.00
Finalin Basariya Orani 60.00
Toplam 100.00
Kullanilan Olgme ve Degerlendirme Yaklasimlar

24 |AKTS /iS YUKU TABLOSU
ETKINLIK SAYISI Siiresi (Saat) |Toplam is

Yuki (Saat)
Teorik Dersler 14 2.00 28.00
Uygulamali Dersler 0 0.00 0.00
Sinif Disi Ders Calisma Siiresi (On ¢alisma, pekistirme)|12 3.00 36.00
Odevler 1 10.00 10.00
Projeler 1 14.00 14.00
Arazi Calismalari 0 0.00 0.00
Arasinavlar 1 1.00 1.00
Diger 0 0.00 0.00
Yariyill Sonu Sinavi 1 1.00 1.00
Toplam Is Yiiki 91.00
Toplam Is Yiikii / 30 saat 3.00
Dersin AKTS Kredisi 3.00
25 ~ PROGRAM YETERLILIKLERI ILE
DERS OGRETIM KAZANIMLARI ILISKISI TABLOSU
PY1|PY2 |PY3 |PY4|PY5 |PY6 |PY7|PY8|PY9 [PY10|PY1l |PY12 |PY13|PY14 |PY15 [PY16
OK1 0 |0 0 5 |0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
OK2 0 |0 0 0 |0 3 0 0 0 0 0 5 0 0 0 0
OK3 0 |0 4 0 |o 4 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
OK4 0 |3 0 0 |0 0 5 0 0 0 0 0 0 0 0 0
OK5 0o |4 0 0 |5 0 0 0 2 0 0 0 0 0 0 0
OK6 0 |0 0 2 |0 0 0 1 0 4 3 0 0 0 0 0
OK7 3 |0 3 0 |o 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
OK8 5 |0 0 0 |0 0 4 0 0 0 0 0 0 0 0 0
OK: Ogrenme kazanimlar PY: Program yeterlilikleri
Katki 1 ¢ok diisiik 2 Diisiik 3 Orta 4 Yuksek 5 Cok Yuksek
Duzeyi:




