INTERNETTE PAZARLAMA

1 [Ders Adi: INTERNETTE PAZARLAMA
2 |Ders Kodu: ISL5314
3 |Ders Turt: Secmel
4 |Ders Seviyesi Yuksek Lisans
5 |Dersin Verildigi Yil: 1
6 |Dersin Verildigi Yariyil 2
7 |Dersin AKTS Kredisi: 6.00
8 |Teorik Ders Saati (saat/Hafta) 3.00
9 [|Uygulama Ders Saati(saat/Hafta) 0.00
10 |Laboratuvar Ders Saati (saat/hafta) :[0
11 [Dersin Onkosulu: Yok
12 |Dersin Dili: Tirkce
13 |Dersin Verilis Sekli: Yiiz ylze
14 |[Dersin Koordinatori: Prof. Dr. MURAT HAKAN ALTINTAS
) Prof. Dr. Hakan Altintas
15 Dersi Veren Diger Ogretim Dog. Dr. Erkan OZDEMIR
Elemanlari: Dog. Dr. Cagatan Tagkin
o (s oo mhakan@uludag.edu.tr
16 |Koordinator lletisim Bilgileri: 02242941066
17 |Dersin WEB adresi:
internette pazarlama siirecinin bir biitiin olarak piyasa kosullari
18 [Dersin Amaci: icerisinde nasil yonetilmesi gerektigini géstermek ve uygulama
bakis agisi saglamak.
19 |Dersin Mesleki Gelisime Katkisi:
20 |Dersin Ogrenme Kazanimlari:

1 internet (izerine isletmelerin pazar kosullari icerisinde
urdn/hizmetlerini nasil yoneteceklerini kavrayabilme
isletmelerin online sektérlerde karsilasabilecekleri

2 pazarlama sorunlarini analiz etme ve bu sorunlara
¢ozUmler Uretme

3 isletmelerin internette nasil markalasabileceklerine dair
sureci kavrama

4 isletmelerin is gevresini analiz edebilme

5 internette rekabet giicii agisindan fiyatlamanin nasil
kurgulanacagi ve yonetilecegini kavrama

6 isletmelerin en etkin pazarlama érglitiemesinin nasil
gerceklesecegini kavrama.

7 Musterinin pazar kosullarinda nasil yonetilebilecegini
kavrama

8 Piyasanin sirket pazarlama sureciyle paralel nasil
izlenmesi gerektigini 6grenme

9

10

21 |Dersin igerigi:
Hafta |DERS iQERiKLERi
Teorik Uygulama




1 |internette Pazarlama Kavrami
2 |Pazarlama Cevresi
3 |internette Pazarlama Planlamasi
4 |Stratejik Pazarlama Planlamasi
5 |Online Pazar Pay: Stratejileri
6 |Rekabet Stratejileri
7 |Uriin Farkhilastirma
8 |Stratejik Uriin Boliimlendirmesi
9 [internette Uriin Stratejileri
10 |internette Fiyat Stratejileri
11 [internette Dagitim Stratejileri
12 |internette Reklam Strateijileri
13 |internette Satis Giicli Stratejileri
14 |internette Pazarlama Arastirmasi Teknikleri
22 [oers o, Rofoansiarveveya Digor [T O, et P
Management, 13 th. Ed.
23 |Degerlendirme
YARIYIL iCi CALISMALARI SAYISI [KATKI YUZDESI
Ara Sinav 0 0.00
Kisa Sinav 0 0.00
Odev 0 0.00
Yil Sonu Sinavi 1 100.00
Toplam 1 100.00
Y1l i¢i calismalarinin Basariya Orani 0.00
Finalin Basariya Orani 100.00
Toplam 100.00

Kullanilan Olgme ve Degerlendirme Yaklagimlar

24 |AKTS /iS YUKU TABLOSU

ETKINLIK SAYISI Siiresi (Saat) |Toplam is
Yuki (Saat)

Teorik Dersler 14 3.00 42.00
Uygulamali Dersler 0 0.00 0.00
Sinif Disi Ders Calisma Siiresi (On ¢alisma, pekistirme)|14 3.00 42.00
Odevler 2 10.00 20.00
Projeler 0 0.00 0.00
Arazi Calismalari 0 0.00 0.00
Arasinavlar 0 0.00 0.00
Diger 1 26.00 26.00
Yariyill Sonu Sinavi 1 50.00 50.00
Toplam is Yiki 180.00
Toplam Is Yiikii / 30 saat 6.00
Dersin AKTS Kredisi 6.00




25 ~ PROGRAM YETERLILIKLERI ILE
DERS OGRETIM KAZANIMLARI ILISKISI TABLOSU
PY1|PY2 |PY3 [PY4|PY5 |PY6 [PY7[PY8|PY9 [PY10|PY11 [PY12 |PY13|PY14 |PY15 |PY16
oK1 4 |4 Jo o [o o fo |5 o Jo [o |[a o |[o 0 0
OK2 3 [5 |4 [o lo [o o [ o [o [o |[a o |[o 0 0
OK3 o o [4 |5 o fo fo |5 [o Jo [o |4 o |[o 0 0
OK4 o o [4 Jo [o fo fo |5 [o Jo [o |4 o |[o 0 0
OK5 o [0 o [o Jo o [o [ o Jo o |[a o |[o 0 0
OK6 5 [0 |4 o lo o [o [5 o o o |[a o |[o 0 0
OK7 o [3 I3 [4 Jo o [o [ o Jo [4 |[a o |[o 0 0
OK8 4 |4 Jo o [o Jo [o |5 Jo o [2 o o |[o 0 0
OK: Ogrenme kazanimlar PY: Program yeterlilikleri
Katki 1 gok diisiik 2 Diisiik 3Orta 4 Yiiksek 5 Cok Yiiksek

Duzeyi:




