PAZARLAMA BILGIi SISTEMLERI

1 |Ders Adi: PAZARLAMA BILGI SISTEMLERI
2 |Ders Kodu: 11S4209
3 |Ders Turt: Secmel
4 |Ders Seviyesi Lisans
5 |Dersin Verildigi Yil: 4
6 |Dersin Verildigi Yariyil 7
7 |Dersin AKTS Kredisi: 6.00
8 |Teorik Ders Saati (saat/Hafta) 3.00
9 [|Uygulama Ders Saati(saat/Hafta) 0.00
10 |Laboratuvar Ders Saati (saat/hafta) :[0
11 [Dersin Onkosulu:
12 |Dersin Dili: Tirkce
13 |Dersin Verilis Sekli: Yiiz ylze
14 |[Dersin Koordinatori: Dr. Ogr. Uyesi FiLiZ EREN BOLUKTEPE
15 Dersi Veren Diger Ogretim
Elemanlari:
Dr. Ogr. Uyesi F. Eren BOLUKTEPE
Inegdl Isletme Fakultesi
16 |Koordinator iletisim Bilgileri: I;;Tr;gef%ﬁgﬁ
eboluktepe@uludag.edu.tr
17 |Dersin WEB adresi:
Ogrencilerin elektronik ortamlalrda.pgzarlama tekn!_kleri. ve .
15 Famin Aree: g?/rgglszalmaslgglzr?‘l;iltr:ga temel bir bilgi ve duyugsal 6zelliklere sahip
19 |Dersin Mesleki Gelisime Katkisi: Dijital pazarlamanin temellerini 63renir.
20 [Dersin Ogrenme Kazanimlari:
1 Dijital ortamlarda pazarlamanin yapisini kavrayabilir.
E-pazarlama ve internet teknolojilerinin 6zelliklerini
2 karsilastirabilir.
isletme iginde internet ortamindaki pazarlama siiregleri ile
3 ilgili sorunlari belirleyebilir.
Yeni e-pazarlama yontemleri konusunda alternatif bakis
4 acllarini karsilastirir.
5
6
7
8
9
10
21 |Dersin igerigi:




Hafta

DERS IGERIKLERI

Teorik

Uygulama

1 |Karar verme sureg analizi
Karar verme streci ve bilgi sistemleri
3 |Pazarlama bilgi sistemlerinin 6zellikleri
4 Karar verme siireci ve pazarlama bilgi
sistemleri
5 [Pazar firsatlari ve analiz ydontemleri
6 [|Pazar izleme stireci
[ Cevrimici Musteri Davranis Analizi
8 |Segmentasyon ve Hedef Kitle Stratejileri
9 Uriin ve Fiyat Analizi
10 Farkhlastirma ve konumlandirma Stratejileri
11 Internette Dagitim
12 E-Pazarlama iletisim Araclari
13 |E-is ve Yeni Medya
14 |Turkiye'de e-pazarlama
22 E-Marketing, 6/E, Judy Strauss, University of Nevada at
Reno Raymond Frost, Ohio University (2012). Prentice-
Ders Kitabi, Referanslar ve/veya Diger Hall.
Kaynaklar: Reichheld, F. (2003). “The one humber you need to
grow”, Harvard Business Review, 81 (Nov.-Dec.): 1-11
23 |Degerlendirme
YARIYIL i(;i CALISMALARI SAYISI |[KATKI YUZDESI
Ara Sinav 1 40.00
Kisa Sinav 0 0.00
Odev 0 0.00
Y1l Sonu Sinavi 1 60.00
Toplam 2 100.00
Yil ici calismalarinin Basariya Orani 40.00
Finalin Basariya Orani 60.00
Toplam 100.00

Kullanilan Olgme ve Degerlendirme Yaklasimlar

Online test/ Online klasik sinav/ klasik sinav

24

AKTS / iS YOKU TABLOSU




ETKINLIK SAYISI Siiresi (Saat) [Toplam is
Yuku (Saat)
Teorik Dersler 14 3.00 42.00
Uygulamali Dersler 0 0.00 0.00
Sinif Digi Ders Calisma Siiresi (On galisma, pekistirme) |0 0.00 0.00
Odevler 0 0.00 0.00
Projeler 0 0.00 0.00
Arazi Calismalari 0 0.00 0.00
Arasinavlar 1 60.00 60.00
Diger 0 0.00 0.00
Yariyil Sonu Sinavi 1 75.00 75.00
Toplam is YUk 177.00
Toplam is Yiikii / 30 saat 5.90
Dersin AKTS Kredisi 6.00
25 ~ PROGRAM YETERLILIKLERI ILE
DERS OGRETIM KAZANIMLARI ILISKISI TABLOSU
PY1|PY2 [PY3 |PY4|PY5 [PY6 |PY7|PY8|PY9 [PY10[PY1l |PY12 |PY13|PY14 |PY15 [PY16
OK1 1 2 2 4 13 3 4 2 3 2 3 0 0 0 0 0
OK2 2 3 3 3 |3 3 2 2 3 3 2 0 0 0 0 0
OK3 3 |4 3 3 ]2 3 2 3 3 4 2 0 0 0 0 0
OK4 3 |4 4 4 |2 2 2 2 2 2 2 0 0 0 0 0
OK: Ogrenme kazanimlar PY: Program yeterlilikleri
Katki 1 ¢cok disiik 2 Diisiik 3 Orta 4 Yiksek 5 Cok Yiuksek
Duzeyi:




