PAZARLAMA ILETISiMi

1 |Ders Adi: PAZARLAMA ILETISIMi

2 |Ders Kodu: PZRZ207

3 |Ders Turi: Zorunlu

4 |Ders Seviyesi Onlisans

5 |Dersin Verildigi Yil: 2

6 |Dersin Verildigi Yariyil 3

7 |Dersin AKTS Kredisi: 4.00

8 |Teorik Ders Saati (saat/Hafta) 3.00

9 [|Uygulama Ders Saati(saat/Hafta) 0.00

10 |Laboratuvar Ders Saati (saat/hafta) :[0

11 [Dersin Onkosulu: Yok

12 |Dersin Dili: Tirkce

13 |Dersin Verilis Sekli: Yiiz ylze

14 |Dersin Koordinatorii: Ogr. Gér. OZLEM ULUCAY SAKAR

15 Dersi Veren Diger Ogretim Meslek Yuksekokullari Yonetim Kurullarinin gérevlendirdigi 6gretim

Elemanlari: elemanlari.
_ Ogr.Gor. Ozlem SAKAR

16 |Koordinator lletisim Bilgileri: ulucay@uludag.edu.tr
02247112781/61731

17 |Dersin WEB adresi:

Ogrencinin,
isletmeninmisyonvevizyonudogrultusundaigletmeimajininkorunmasi
vegelistiriimesine, markadegerininyukseltiimesine,
pazarlamailetisimgabalarinda(reklam, halklailigkiler, kisiselsatis,

. ; satisarttiricicabalar, sponsorluk, agizdanagizapazarlama,

18 [Dersin Amaci: fuarorganizasyonu, market yonetimi, e-ticaret,
dogrudanpazarlama)dogruiletisimtekniklerinikullanarakdogrukitleileti
simaraglarinisegerek,
dogrumesaijlaridogrukitleyeiletmedekatkidabulunmasinisaglayacakti
r.

Pazarlama iletisiminin 6nemini kavrayabilme ve is yasaminda tim

19 |Dersin Mesleki Gelisime Katkisi: pazarlama karmasi 6gelerini pazarlama iletisimi modelinde
kullanabilme

20 [Dersin Ogrenme Kazanimlari:

1 Pazarlama iletisiminin 6énemini kavrayabilme

2 Pazarlama iletisim surecini ve 6gelerini aciklayabilme

3 Bitunlesik pazarlama iletisimini agiklayabilme

4 Pazarlama iletisimi unsuru olarak reklam ¢alismalarini
uygulayabilme

5 Pazarlama iletisimi unsuru olarak Halkla iligkiler
faaliyetlerini uygulayabilme

6 Pazarlama iletisimi unsuru olarak satis gelistirme
faaliyetleriniuygulayabilme

7 Pazarlama iletisimi unsuru olarak kigisel ve dogrudan
satig galismalariniuygulayabilme

8 Marka yonetimi, fuar organizasyonu, womm, sponsorluk
gibi pazarlama iletisimiunsurlarini tasarlayabilme

9

10




21

Dersin Igerigi:

Hafta

DERS IGERIKLERI

Teorik

Uygulama

1 [Pazarlama iletisimi kavrami ve 6zellikleri

2 |Buitunlesik pazarlama iletisimi

3 |Urin, markaveambalajiniletisimboyutlari

4 |Dagitimvefiyatiniletisimboyutu

5 |Tutundurma karmasi ve yonetimi

6 [Reklam, halklailigkiler , duyurumvewomm

7 |Kisiselsatigsvesatistutundurma

8 |Ders tekrari ve Ara Sinav

9 |Dogrudanpazarlama

10 |Sponsorluk

11 |Amacayonelikpazarlama

12 |Krizdénemindepazarlamailetisimi

13 |Fuarlarvesergiler

14 |Pazarlamailetisimiplanlamasi

22 1.Pazarlama iletisimiY&netimi,Yavuz Odabasi, MediaCat
Yayinlari )
2. lletisim Odakl Pazarlama; Izzet Bozkurt,MediaCat
Yayinlari

Ders Kitabi, Referanslar ve/veya Diger 3.Deger Temelli Pazarlama;PeterDoyle, MediaCat
Kaynaklar: Yayinlari )

4.Pazarlamanin ve lletisimin Yeni
Kurallari;DavidMeermanScott, MediaCat Yayinlari
5.Kurum Kimligi; Ayla Okay, MediaCat Yayinlari

23 |Degerlendirme

YARIYIL igi CALISMALARI SAYISI |[KATKI YUZDESI
Ara Sinav 1 40.00

Kisa Sinav 0 0.00

Odev 0 0.00

Yil Sonu Sinavi 1 60.00

Toplam 2 100.00

Yil ici calismalarinin Basariya Orani 40.00

Finalin Bagariya Orani 60.00

Toplam 100.00

Kullanilan Olgme ve Degerlendirme Yaklagimlari

Ornek olay incelemeleri , Kisa sinav

24

AKTS / iS YUKU TABLOSU




ETKINLIK SAYISI Siiresi (Saat) [Toplam is
Yuku (Saat)
Teorik Dersler 14 3.00 42.00
Uygulamali Dersler 0 0.00 0.00
Sinif DigI Ders Calisma Siiresi (On galisma, pekistirme)|5 3.00 15.00
Odevler 4 10.00 40.00
Projeler 0 0.00 0.00
Arazi Calismalari 0 0.00 0.00
Arasinavlar 1 15.00 15.00
Diger 0 0.00 0.00
Yariyil Sonu Sinavi 1 15.00 15.00
Toplam is YUk 127.00
Toplam is Yiikii / 30 saat 4.23
Dersin AKTS Kredisi 4.00
25 ~ PROGRAM YETERLILIKLERI ILE
DERS OGRETIM KAZANIMLARI ILISKISI TABLOSU
PY1|PY2 [PY3 |PY4|PY5 [PY6 |PY7|PY8|PY9 [PY10[PY1l |PY12 |PY13|PY14 |PY15 [PY16
OK1 2 |4 3 4 13 3 3 5 4 4 4 3 0 0 0 0
OK2 4 |5 4 5 |4 4 4 5 4 4 3 3 0 0 0 0
OK3 5 5 4 5 |5 4 4 5 5 4 5 3 0 0 0 0
OK4 5 5 5 5 |4 5 5 5 5 5 5 3 0 0 0 0
OK5 4 |4 3 5 |4 5 5 5 3 4 3 3 0 0 0 0
OK6 4 |4 3 5 |4 5 5 4 3 4 3 3 0 0 0 0
OK7 5 5 4 5 |3 5 5 4 4 4 3 2 0 0 0 0
OK8 4 4 3 4 4 4 5 5 4 4 4 2 0 0 0 0
OK: Ogrenme kazanimlar PY: Program yeterlilikleri
Katki 1 ¢ok diisiik 2 Diisiik 3 Orta 4 Yuksek 5 Cok Yiksek
Duzeyi:




