TURIZMDE TANITIM

1 |Ders Adi: TURIZMDE TANITIM
2 |Ders Kodu: TOTS023
3 |Ders Turt: Secmel
4 |Ders Seviyesi Onlisans
5 |Dersin Verildigi Yil: 2
6 |Dersin Verildigi Yariyil 3
7 |Dersin AKTS Kredisi: 3.00
8 |Teorik Ders Saati (saat/Hafta) 1.00
9 [|Uygulama Ders Saati(saat/Hafta) 2.00
10 |Laboratuvar Ders Saati (saat/hafta) :[0
11 |Dersin Onkosulu: Yok
12 |Dersin Dili: Tirkce
13 |Dersin Verilis Sekli: Yiiz ylze
14 |[Dersin Koordinatori: Ogr. Gér. BILGE GOKIRMAK
15 Dersi Veren Diger Ogretim Meslek Yuksekokullari Yénetim Kurullarinin gérevilendirdigi 6gretim
Elemanlari: elemanlari
Ogr. Gor. Bilge Gékrmak
16 |Koordinatér iletisim Bilgileri: Lil%zb?lég;ezéﬁgsgg/gggiz
Sosyal Bilimler MYO
17 |Dersin WEB adresi:
Bu ders ile, Konaklama, Seyahat ve Yiyecek icecek isletmeleri icin
18 [persin Amac B T g e e (D T
amaglanmaktadir.
Ogrenciler, uluslararasi tanitma ve turizm tanitma gesitleri, tlke
19 |Dersin Mesleki Gelisime Katkisi: tanitmasi ve imaj, Turkiye'nin turizm varliklarini tanitma stratejilerini
Agrenirler.
20 |Dersin Ogrenme Kazanimlari:
1 Pazarlama ve ilgili terimleri kavrayabilme
2 Pazarlama bilesenlerini agiklayabilme
3 Tuketim pazarlamasini kavrayabilme
4 Satis ve pazarlama iligkisini yorumlayabilme
5 Satis ve tanitim planlamasi becerisi edinme
6 Tanitim ve satis ile ilgili drnekler verebilme
7 Turjzm_tamhmmda ortaya ¢ikan sorunlara ¢6zim 6nerileri
getirebilme
Tanitim ile ilgili yeni projeksiyonlar tretebilme
10
21 |Dersin icerigi:
Hafta |DERS ICERIKLERI
Teorik Uygulama
1 Pazarlama anlayisi, pazarlama y6netim

sireci




2 Pf:lzar_lar_na bilesgnleri, pazarlama Pazarlama bilesenleri, pazarlama yoénetiminde yeni bakis
yonetiminde yeni bakis agilari acllar
3 |Tanitma
4 |Mikro ve Makro Tanitim
5 ggfa?r:l%gg”tiekl[gfl gorevleri, satis¢ilarda Satiscilarin temel gdrevleri, satisgilarda aranan 6zellikler
6 |Tuketim psikolojisi, satin alma motifleri.
7 | Tiketim psikolojisi, satin alma motifleri Tuketim psikolgjisi, satin alma motifleri
8 |Arasinav ve ders tekrari
9 |Satista iletisimin rolQ, satis siregleri. Satista iletisimin rold, satis sirecleri.
10 |Satis sunumilari, Satis sunumlari,
11 |Satis ve Tanitim yonetimi
12 Sat|_§ glcunyetistiriimesun belirlenmesi ve i,
motivasyonu
13 [Tanitim ve Satis érnekleri Tanitim ve Satis érnekleri
14 |Satista stratejik diistinme ve stratejik hedefler
olusturma.
22 Turizmde tanitma ve Satis Avcikurt Degisim
Ders Kitabi, Referanslar ve/veya Diger gelistirme.C.Yay.2010
Kaynaklar: Cesitli tanitim CD ler
23 |Degerlendirme
YARIYIL i(}i CALISMALARI SAYISI [KATKI YUZDESI
Ara Sinav 1 40.00
Kisa Sinav 0 0.00
Odev 0 0.00
Yil Sonu Sinavi 1 60.00
Toplam 2 100.00
Yil ici calismalarinin Basariya Orani 40.00
Finalin Basariya Orani 60.00
Toplam 100.00

Kullanilan Olgme ve Degerlendirme Yaklasimlar

ngme ve degerlendirme, Bursa Uludag Universitesi
Onlisans ve Lisans Egitim ve Ogretim Ydnetmeligi
ilkelerine gore yapilmaktadir.

24 |AKTS/i$ YUKU TABLOSU




ETKINLIK SAYISI Siiresi (Saat) [Toplam is
Yuku (Saat)
Teorik Dersler 14 1.00 14.00
Uygulamali Dersler 14 2.00 28.00
Sinif DigI Ders Calisma Siiresi (On galisma, pekistirme) |6 5.00 30.00
Odevler 0 0.00 0.00
Projeler 0 0.00 0.00
Arazi Calismalari 0 0.00 0.00
Arasinavlar 1 8.00 8.00
Diger 0 0.00 0.00
Yariyil Sonu Sinavi 1 10.00 10.00
Toplam is Yk 98.00
Toplam is Yiikii / 30 saat 3.00
Dersin AKTS Kredisi 3.00
25 ~ PROGRAM YETERLILIKLERI ILE
DERS OGRETIM KAZANIMLARI ILISKISI TABLOSU
PY1|PY2 [PY3 |PY4|PY5 [PY6 |PY7|PY8|PY9 [PY10[PY1l |PY12 |PY13|PY14 |PY15 [PY16
OK1 4 |4 |4 |2 |4 3 (4 (4 |2 |4 4 4 0 0 0 0
OK2 3 3 3 4 |3 3 4 3 3 4 3 3 0 0 0 0
OK3 3 3 3 3 |3 3 3 3 4 3 4 3 0 0 0 0
OK4 3 3 3 3 |3 3 4 3 4 4 4 4 0 0 0 0
OK5 3 |4 3 3 |4 3 4 4 3 3 4 4 0 0 0 0
OK6 4 |4 4 4 13 4 3 3 4 4 4 4 0 0 0 0
OK7 3 |4 3 4 |4 4 4 4 4 4 4 4 0 0 0 0
OKs8 3 3 3 4 |3 3 4 4 3 3 3 3 0 0 0 0
OK: Ogrenme kazanimlar PY: Program yeterlilikleri
Katki 1 ¢ok diisiik 2 Diisiik 3 Orta 4 Yuksek 5 Cok Yiksek
Duzeyi:




