GENEL PAZARLAMA

1 |Ders Adi: GENEL PAZARLAMA
2 |Ders Kodu: 11B4004
3 |Ders Turt: Secmel
4 |Ders Seviyesi Lisans
5 |Dersin Verildigi Yil: 2
6 |Dersin Verildigi Yariyil 3
7 |Dersin AKTS Kredisi: 3.00
8 |Teorik Ders Saati (saat/Hafta) 2.00
9 [|Uygulama Ders Saati(saat/Hafta) 0.00
10 |Laboratuvar Ders Saati (saat/hafta) :[0
11 |Dersin Onkosulu: Yok
12 |Dersin Dili: Tirkce
13 |Dersin Verilis Sekli: Yiiz ylze
14 |[Dersin Koordinatori: Prof. Dr. ERKAN OZDEMIR
15 Dersi Veren Diger Ogretim ) _
Elemanlari: Dog. Dr. Erkan Ozdemir
16 |Koordinatér iletisim Bilgileri: ggéigr;irl(?glsudag.edu.tr
17 |Dersin WEB adresi:
19 |Pain Aree: ngsztaerrlranrgznm temel kavram ve alt slreclerinin neler oldugunu
19 |Dersin Mesleki Gelisime Katkisi:
20 [Dersin Ogrenme Kazanimlari:
1 isletmeler icin pazarlamanin énemini kavrayabilme
2 isletmelerin karsllasabileceklgri pazarlgma sorunlarini
analiz etme ve bu sorunlara ¢éztumler Gretme
3 Pazarlama uygulamalari icin gerekli teknikleri
uygulayabilme
4 Tuketici pazarlarini ve endustriyel pazarlari tanimlayabilme
5 i§Ietm_eIerin hedef pazarlariyla nasil iletigim
kurabileceklerini kavrama
6 Pazarla.m_a fansiyonuyla .ilgili sayisal verileri analiz etme
ve bu bilgileri yorumlayabilme
7 Pazarlama bilgilerini etkin bir pazarlama plani olusturmada
kullanabilme
Yeni pazarlama trendlerini kavrayabilme
10
21 |Dersin igerigi:
Hafta |DERS ICERIKLERI
Teorik Uygulama

Pazarlama kavrami

Tuketici satin alma davraniglari

Hedef kitle analizi

AlWIN|PF

Pazar bolimlendirme ve konumlandirma




5 |Uriin gelistirme siireci
6 |Fiyatlama kararlari
v Dagitim ve online dagitim mekanizmalari
(Ara sinav)
8 |Reklam ve Tanitim
9 |Pazarlama Plani gelistirme
10 |Endustriyel pazarlar
11 |Pazarlama arastirmasi
12 [Hizmet pazarlamasi
13 |Dogrudan pazarlama
14 |Pazarlamada ¢agdas yaklasimlar
22 Philip Kotler, Gary Armstrong, Principles of Marketing,
Pearson Prentice Hall. )
Ders Kitabi, Referanslar ve/veya Diger Sezer Korkmaz, Zeliha ESER, Ayse Sevgi Oztirk, F.
Kaynaklar: Bahar ISIN, Pazarlama Kavramlar-likeler-Kararlar, Siyasal
yayinlari, Jim Blythe, Pazarlama llkeleri, Bilim Teknik
Yayinevi.
23 |Degerlendirme

YARIYIL i(}i CALISMALARI SAYISI [KATKI YUZDESI
Ara Sinav 1 40.00

Kisa Sinav 0 0.00

Odev 0 0.00

Yil Sonu Sinavi 1 60.00

Toplam 2 100.00

Y1l i¢i calismalarinin Basariya Orani 40.00

Finalin Basariya Orani 60.00

Toplam 100.00

Kullanilan Olgme ve Degerlendirme Yaklasimlar

24 |AKTS /iS YUKU TABLOSU
ETKINLIK SAYISI Siiresi (Saat) |Toplam is
Yuku (Saat)

Teorik Dersler 14 2.00 28.00
Uygulamali Dersler 0 0.00 0.00

Sinif Disi Ders Calisma Siiresi (On galisma, pekistirme)|14 1.00 14.00
Odevler 0 0.00 0.00
Projeler 0 0.00 0.00

Arazi Calismalari 0 0.00 0.00
Arasinavlar 1 15.00 15.00

Diger 1 15.00 15.00
Yariyill Sonu Sinavi 1 20.00 20.00
Toplam Is Yiiki 92.00
Toplam Is Yiikii / 30 saat 3.07

Dersin AKTS Kredisi 3.00




25 ~ PROGRAM YETERLILIKLERI ILE
DERS OGRETIM KAZANIMLARI ILISKISI TABLOSU
PY1|PY2 |PY3 [PY4|PY5 |PY6 [PY7[PY8|PY9 [PY10|PY11 [PY12 |PY13|PY14 |PY15 |PY16
oK1 o lo Jo o [o |4 [0 o Jo o fo o o |[o 0 0
OK2 o o o Jo [o [4 fo Jo [o Jo [o |4 o |[o 0 0
OK3 o o o Jo o [4 [3 4 o Jo fo Jo o |[o 0 0
OK4 o o o Jo [4 [4 fo Jo [o Jo fo Jo o |[o 0 0
OK5 o [0 Jo fo J]o [4 fo Jo o Jo fo Jo o |[o 0 0
OK6 3 [3 lo [o lo [4 [o Jo o Jo [o Jo o |[o 0 0
OK7 o [0 o [o Jo [4 [o [o o Jo o |[a o |[o 0 0
OK8 o lo Jo o [o |4 [0 o Jo o fo o o |[o 0 0
OK: Ogrenme kazanimlar PY: Program yeterlilikleri
Katki 1 gok diisiik 2 Diisiik 3Orta 4 Yiiksek 5 Cok Yiiksek

Duzeyi:




