PERAKENDE PAZARLAMA YONETIMI

1 [|Ders Adi: PERAKENDE PAZARLAMA YONETIMI
2 |Ders Kodu: TRE5309
3 |Ders Turt: Secmel
4 |Ders Seviyesi Yuksek Lisans
5 |Dersin Verildigi Yil: 1
6 |Dersin Verildigi Yariyil 1
7 |Dersin AKTS Kredisi: 6.00
8 |Teorik Ders Saati (saat/Hafta) 3.00
9 [|Uygulama Ders Saati(saat/Hafta) 0.00
10 |Laboratuvar Ders Saati (saat/hafta) :[0
11 |Dersin Onkosulu: Yok
12 |Dersin Dili: Tirkce
13 |Dersin Verilis Sekli: Yiiz ylze
14 |Dersin Koordinatori: Dog.Dr. SERTAC DOKUZLU
15 Dersi Veren Diger Ogretim
Elemanlari:
16  |Koordinator lletisim Bilgileri: E?S&Znﬁ?\lxu%?r%:f ERI g e Bslimi, Gériikle / Bursa
17 |Dersin WEB adresi:
18 [Dersin Amaci: Perakende Sektoriinde pazarlama ve yonetimin esaslarini 6gretmek
19 [Dersin Mesleki Geligsime Katkisi:
20 |Dersin Ogrenme Kazanimlari:
Ogrenciler perakende sektérii hakkinda bilgi edinirler
Perakende sektérinde pazarlama ydntemlerini 6grenirler
Perakendecilikte tedarik ve stok yontemlerini 6grenirler
4 ??rakgnde magzalarda isletme organizasyonu yapmayi
ogrenirler
5 Kategori ydntemini yapmayi 6grenirler
6 Lojistik ydnetimini 6grenirler
7 Musteri hizmetlerini 6grenirler
8
9
10

21 |Dersin igerigi:

Hafta |DERS ICERIKLERI

Teorik Uygulama

1 Perakendeci isletme
Perakendeciligi Etkileyen Cevresel Faktorler

Perakendecilikte Bilgi Sistemleri ve
2 |Pazarlama Arastirmalari

3 Stratejik Perakendecilik ve Perakendecilik
Yonetim Stratejisi




Perakendeci Magazalarda Kurulus Kararlari
4 |ve Kurulus Yeri Segimi
Perakendeci isletmelerde Organizasyon ve
5 |Insan Kaynaklari Ydnetimi
6 Perakendeci isletmelerde Uriin Yénetimi,
Kategori Planlamasi ve Satin Alma
7 Perakendeci Magazalarda Satin Alma
Bitcesi, Planlama
Perakendeci isletmelerde tiiketici satin alma
8 |sureci
9 Perakendeci isletmelerde Tedarik Zinciri ve
Lojistik Yonetimi
10 [Perakendeci Magazalarda Fiyatlandirma
11 |Perakende Pazarlama iletigimi
Perakendeci isletmelerde Fiziksel Planlama,
12 |Atmosfer ve Gorsel Sunus
13 [Magaza Operasyonel Etkinliklerinin Yonetimi
14 |Perakendeci isletmelerde Misteri Servisleri
ve Servis Perakendeciligi
22 . . Omer Baybars Tek ve Fatma Demirci Orel, 2008.
Egri;ﬁzlﬁl’ iR veleE Pl Perakende Pazarlama Ydnetimi, Kendi Yayinevi, Istanbul.
y ' Konu ile ilgili bilimsel makaleler
23 |Degerlendirme
YARIYIL i(}i CALISMALARI SAYISI [KATKI YUZDESI
Ara Sinav 0 0.00
Kisa Sinav 0 0.00
Odev 2 40.00
Y1l Sonu Sinavi 1 60.00
Toplam 3 100.00
Y1l ici calismalarinin Basariya Orani 40.00
Finalin Basariya Orani 60.00
Toplam 100.00

Kullanilan Olgme ve Degerlendirme Yaklagimlar

24

AKTS / iS YOKU TABLOSU




ETKINLIK SAYISI Siiresi (Saat) [Toplam is
Yuku (Saat)
Teorik Dersler 14 3.00 42.00
Uygulamali Dersler 14 3.00 42.00
Sinif Dig1 Ders Calisma Siiresi (On galisma, pekistirme)|14 3.00 42.00
Odevler 2 15.00 30.00
Projeler 2 15.00 30.00
Arazi Calismalari 2 4.00 8.00
Arasinavlar 0 0.00 0.00
Diger 0 0.00 0.00
Yariyil Sonu Sinavi 1 20.00 20.00
Toplam is YUk 214.00
Toplam is Yiikii / 30 saat 7.13
Dersin AKTS Kredisi 6.00
25 ~ PROGRAM YETERLILIKLERI ILE
DERS OGRETIM KAZANIMLARI ILISKISI TABLOSU
PY1|PY2 [PY3 |PY4|PY5 [PY6 |PY7|PY8|PY9 [PY10[PY1l |PY12 |PY13|PY14 |PY15 [PY16
OK1 1 1 5 4 3 1 1 1 1 1 1 2 0 0 0 0
OK2 1 1 5 4 |3 1 1 1 1 1 1 2 0 0 0 0
OK3 1 1 5 4 4 5 4 1 1 1 1 2 0 0 0 0
OK4 1 1 5 4 |4 5 4 1 3 1 1 2 0 0 0 0
OK5 1 1 5 5 |4 5 4 1 3 1 1 2 0 0 0 0
OK6 1 1 5 5 |4 5 4 3 3 1 1 2 0 0 0 0
OK7 1 1 5 5 |4 5 4 3 3 3 1 2 0 0 0 0
OK: Ogrenme kazanimlar PY: Program yeterlilikleri
Katki 1 ¢ok diisiik 2 Diisiik 3 Orta 4 Yuksek 5 Cok Yuksek
Duzeyi:




