ULUSLARARASI SATIS YONETIMI

1 |Ders Adi: ULUSLARARASI SATIS YONETIMI
2 |Ders Kodu: UAT5121
3 |Ders Turt: Secmel
4 |Ders Seviyesi Yuksek Lisans
5 |Dersin Verildigi Yil: 1
6 |Dersin Verildigi Yariyil 1
7 |Dersin AKTS Kredisi: 5.00
8 |Teorik Ders Saati (saat/Hafta) 3.00
9 [|Uygulama Ders Saati(saat/Hafta) 0.00
10 |Laboratuvar Ders Saati (saat/hafta) :[0
11 [Dersin Onkosulu: Yok
12 |Dersin Dili: Tirkce
13 |Dersin Verilis Sekli: Yiiz ylze
14 |[Dersin Koordinatori: Dr. Ogr. Uyesi FiLiZ EREN BOLUKTEPE
15 Dersi Veren Diger Ogretim
Elemanlari:
Yrd. Dog. Dr. Filiz .Eren BOLUKTEPE
TR T oo eboluktepe @uludag.edu.tr
16 [Koordinatdr lletisim Bilgiler: Uludag Universitesi, inegél isletme Fakiiltesi
Isletme Bolimi
17 |Dersin WEB adresi:
Bu dersin amaci, organizasyonun uluslararasi pazarlama
18 [Dersin Amaci: ¢abalarinin 6nemli bir 6gesi olarak, etkili satis giict olusturma
surecini incelemektir.
19 |Dersin Mesleki Gelisime Katkisi:
20 |Dersin Ogrenme Kazanimlari:
1 Uluslararasi pazarda satig yonetiminin rolinu ve énemini
degerlendirebilir.
> Uluslararasi pazarda kigisel satisin rolu ile ilgili yorum
yapabilir
3 Uluslararasi satig takimlarinin yénetim sorunlarini
aclklayabilir.
4 Uluslararasi satis yonetimini etkileyen kalturel faktorleri
analiz edebilir.
5 Uluslararasi pazar arastirmalarinda satis giiciintin rolinu
ve onemini degerlendirebilir.
6 Uluslararasi satig yonetimi alaninda teorik ve uygulamal
bilgileri derinlestirebilme
7 ileri diizeyde pazarlama kavramlarini etkili bicimde ifade
edebilir
8 Uluslararasi satis faaliyetlerinde mevcut etik konulari
degerlendirebilir.
9 Uluslararasi pazarlama alaninda bilimsel gelismeleri
izleyebilir.
10 Arastirma bulgularini yazili ve s6zli olarak ifade edebilir.
21 |Dersin icerigi:
Hafta |DERS ICERIKLERI
Teorik Uygulama




1 Pazar odakh yaklasim ve uluslararasi satis
yonetimi
2 |Uluslararasi satis sureci, satis yontemleri
3 Satis strecinin temel asamalarinda
profesyonel satig becerileri
4 Uluslararasi satis yoneticilerinin karsilastiklari
sorunlar
5 Uluslararasi satig yonetim sirecine genel bir
bakis
6 Uluslararasi satis ve pazarlama firsatlarina
genel bir bakis
7 |Uluslararasi satis organizasyon yapilari
8 [Uluslararasi satis bolgelerinin yonetimi
9 Uluslararasi duzeyde satis stratejilerinin
olusturulmasi
10 Satis personelinin devsiriimesi ve segim
sureci
11 Uluslararasi satig egitim programlarinin
gelistiriimesi ve yuratlilmesi
12 Ucretlendirme planlarinin tasarlanmasi ve
yonetimi
13 |Satis personelinin motivasyonu ve tesvik
planlari
14 |Uluslararasi satis yonetimin surecinde etik ve
yasal konular
22
Sales Management: A Global Perspective, Earl, D.
Honeycutt, John B. Forth, Antonis, C. Simintiras,
Roudledge, USA, 2003
Ders Kitabi, Referanslar ve/veya Diger
Kaynaklar: )
Ornek Olaylarla Satig Yonetimi, Mehmet Karafakioglu,
Literattr Yayincilik Dagitim, Istanbul, 2012.
23 |Degerlendirme
YARIYIL iCi CALISMALARI SAYISI [KATKI YUZDESI
Ara Sinav 0 0.00
Kisa Sinav 0 0.00
Odev 0 0.00
Yil Sonu Sinavi 1 100.00
Toplam 1 100.00
Yil igi gcalismalarinin Basariya Orani 0.00
Finalin Basariya Oranli 100.00
Toplam 100.00

Kullanilan Olgme ve Degerlendirme Yaklagimlari

24

AKTS / iS YUOKU TABLOSU




ETKINLIK SAYISI Siiresi (Saat) [Toplam is
Yuku (Saat)
Teorik Dersler 14 3.00 42.00
Uygulamali Dersler 0 0.00 0.00
Sinif Dig1 Ders Calisma Siiresi (On galisma, pekistirme)|14 2.00 28.00
Odevler 1 60.00 60.00
Projeler 0 0.00 0.00
Arazi Calismalari 0 0.00 0.00
Arasinavlar 0 0.00 0.00
Diger 0 0.00 0.00
Yariyil Sonu Sinavi 1 25.00 25.00
Toplam is Yk 155.00
Toplam is Yiikii / 30 saat 5.17
Dersin AKTS Kredisi 5.00
25 ~ PROGRAM YETERLILIKLERI ILE
DERS OGRETIM KAZANIMLARI ILISKISI TABLOSU
PY1|PY2 [PY3 |PY4|PY5 [PY6 |PY7|PY8|PY9 [PY10[PY1l |PY12 |PY13|PY14 |PY15 [PY16
OK1 2 3 2 2 |3 2 2 3 2 2 3 2 0 0 0 0
OK2 2 3 3 2 |3 2 3 4 3 1 2 2 0 0 0 0
OK3 1 1 3 3 ]2 2 3 3 3 2 2 3 0 0 0 0
OK4 1 3 3 2 |3 2 3 2 3 3 2 2 0 0 0 0
OK5 1 3 3 1 |3 3 1 3 3 3 3 3 0 0 0 0
OK6 0 0 0 0 |0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
OK7 0 0 0 0 |0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
OKs8 0 0 0 0 |0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
OK9 0 0 0 0 |0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
OK10 0 0 0 0 |0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
OK: Ogrenme kazanimlar PY: Program yeterlilikleri
Katki 1 ¢ok diisiik 2 Diisiik 3 Orta 4 Yuksek 5 Cok Yiksek
Duzeyi:




